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E/D/E erreicht gutes Ergebnis
In der Nahe des Vorjahres

E/DIE
Unternehmenskommunikation

= 5,2 Milliarden Euro Gesamtumsatz
= Hohes Vorjahresniveau nahezu bestatigt EDE Platz 1

. . . 42389 Wuppertal
= Strategische Ziele bis 2020 festgelegt

Wuppertal/Disseldorf — Mit einem Handelsvolumen von 5,2 Milli-
arden Euro konnte die Wuppertaler Verbundgruppe E/D/E 2013 an
das hervorragende Vorjahresergebnis annahernd ankniupfen. E/D/E
erreichte, trotz strukturell bedingter Sondereffekte von knapp 300
Millionen Euro infolge der Trennung von der Zeus und dem Holzbe-
reich, mit seinen Mitgliedsunternehmen einen im Vergleich zu 2012
nur um 2,2 Prozent verminderten Umsatz. Damit stieg der Umsatz
des E/D/E in den vergangenen zehn Jahren um mehr als das Zwei-

fache, was das insgesamt hohe Umsatzniveau dokumentiert.

Dr. Andreas Trautwein, Vorsitzender der E/D/E Geschéftsfihrung:
,Das solide Umsatzergebnis 2013 entspricht unserer zuriickhalten-
den Einschatzung fur das abgelaufene Geschaftsjahr. Fiur E/D/E
war es insoweit ein Jahr der Konsolidierung, in dem die Weichen
fur beschleunigtes Wachstum in der Zukunft gestellt wurden. Mit
Blick auf die Struktureffekte und den Jahresverlauf, beginnend mit
einem langen und harten Winter, der die Entwicklung im Bauge-
werbe und im Handwerk beeintrachtigte, kdbnnen wir insgesamt zu-
frieden sein.“ Bereinigt schloss E/D/E das vergangene Geschéfts-

jahr sogar mit einem leichten Wachstum im PVH-Bereich ab.

2013 verhinderten schwache Monate wie vor allem der Februar und

der Méarz, aber auch der Mai und der August ein Umsatzergebnis
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auf Vorjahresniveau. Nach einem schwachen ersten Quartal mit
einem Minus von 7,5 Prozent, lagen die Umsatze im zweiten und
dritten Quartal (minus 1,7 Prozent bzw. minus 0,9 Prozent) schon
nicht mehr so deutlich unter den Werten der Vorjahreszeitraume.
Im vierten Quartal lag das Minus bei 1,2 Prozent, wobei das E/D/E
in den Monaten Oktober und Dezember sogar mit einem leichten
Plus abschloss.

Auf einem ordentlichen Niveau befinden sich die vorlaufigen Unter-
nehmensergebnisse 2013 des E/D/E. Der Jahresuberschuss er-
reichte 22,4 Millionen Euro, der Cashflow lag im abgelaufenen Ge-
schaftsjahr bei 30,2 Millionen Euro. Wiederum konnte ein Grof3teil
des JahreslUberschusses thesauriert, die Eigenkapitalquote auf
42,7 Prozent gesteigert und damit eine neue Bestmarke erzielt
werden. Das Eigenkapital steigt von 293 Millionen Euro (2012)
planmafig auf 316 Millionen Euro. Die solide Finanzlage des Un-
ternehmens erlaubt es dem E/D/E, fir das Jahr 2014 eine Investiti-
onssumme von Uber 12 Millionen Euro fir geplante und bereits be-
gonnene Baumalinahmen auf dem Betriebsgelande (Kindertages-
statte, Prasentationshalle, Parkhaus) sowie flr IT-Projekte (unter
anderem SAP, Datenmanagement) zu veranschlagen. ,Mit diesen
Unternehmensergebnissen kdnnen wir sehr flexibel und unabhan-
gig agieren und unsere geplante Expansion in den kommenden

Jahren aus eigener Kraft stemmen®, sagt Dr. Trautwein.

Warenbereiche entwickelten sich unterschiedlich:

Stahl holt Top-Position unter Verbanden

Die sieben Warenbereiche des E/D/E verzeichneten unterschiedli-
che Entwicklungen. Wie im Vorjahr konnten sich der Stahlbereich
(UNION STAHL-HANDEL) und die Haustechnik mit einem jeweils
guten einstelligen Umsatzwachstum positiv abheben. Der Umsatz
der UNION STAHL-HANDEL stieg im Geschaftsjahr 2013 um 32
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Millionen auf 916 Millionen Euro. ,Damit haben wir im Stahlbereich
die fuhrende Position unter den Verbanden erobert®, sagt Dr.
Trautwein. Das Plus von 3,6 Prozent wurde trotz eines anhaltend
niedrigen Preisniveaus erreicht. Ausgeweitet werden konnte inso-
weit das Volumen bei Profilen und besonders bei Baustahl. Der
Absatz entwickelte sich nach einem schwachen Start durch den
witterungsbedingten Stillstand am Bau im ersten Quartal 2013 im
weiteren Jahresverlauf insgesamt noch gut. Die Nachfrage aus
dem Bausektor war hervorragend. Dem strategischen Ziel von ei-
ner Milliarde Euro Umsatz im Stahlbereich kommt E/D/E mit grof3en
Schritten n&her. Spatestens 2015 soll diese Marke erreicht sein.

Haustechnik mit deutlichem Umsatzanstieg

Der Bereich Haustechnik weist mit einem Umsatz von 1,2 Milliar-
den Euro (plus 6,8 Prozent) einmal mehr ein deutliches Wachstum
auf. Nachdem der Umsatz im Geschéftsjahr 2011 erstmals auf Gber
eine Milliarde Euro gestiegen war, wurde dieser Bestwert 2012 mit
1,1 Milliarden Euro (plus 8,7 Prozent) noch einmal kraftig Gbertrof-
fen. Die neuerliche Umsatzsteigerung 2013 resultierte aus einer
guten Marktlage sowie vornehmlich aus Mitglieder-Zugangen bei
der VGH International GmbH in Europa, einem Kooperations-
partner des E/D/E. VGH erreichte europaweit ein Umsatzwachstum
mit dem E/D/E von 17,3 Prozent. Die mah als weitere Handlergrup-
pierung im Geschéftsbereich Haustechnik verzeichnete Strukturef-
fekte durch einen Abgang im Mitgliederkreis. Sie steigerte ihren
Umsatz (plus 1,4 Prozent) ebenso, wenn auch auf bescheidenerem
Niveau. Lediglich der WUPPER-RING verfehlte wegen ungunstiger
Witterung, Kapazitatsengpassen im Handwerk und Mitgliederab-
gangen durch Unternehmensverkdufe das Vorjahresniveau leicht
mit minus 2,6 Prozent. Zugleich gelang es dem WUPPER-RING
aber auch, drei neue Mitglieder in Belgien zu gewinnen.
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Langer Winter setzte Geschaftsbereichen Werkzeuge, Maschi-

nen, Baugerate, Betriebseinrichtungen, Schweil3technik zu

Der lange und kalte Winter 2013 beeintrachtigte die Bauwirtschaft
und das Handwerk noch bis Anfang April. Dies hatte neben der
Trennung von der Zeus erheblichen Einfluss auf die umsatzstarken
Fachbereiche. Die Entwicklungen im Handwerk wirkten sich auf die
Bereiche Hand- und Préazisionswerkzeuge aus. Die Betriebe waren
besonders im zweiten Halbjahr Uber weite Strecken nahezu voll
beschaftigt und schoben eine Bugwelle an Auftragen und damit
Umsatzen bis ins Jahr 2014 vor sich her. Ein Investitionsstau im
Projektgeschaft driickte 2013 zudem den Markt im Bereich Be-
triebseinrichtungen. Dennoch konnten sich die Geschéftsbereiche
mit 1,26 Milliarden Euro (minus 11,3 Prozent) im Markt immer noch
gut behaupten.

Anfangs optimistisch formulierte Prognosen korrigierten Verbénde
wie der Verband Deutscher Maschinen- und Anlagenbau (VDMA)
und der Zentralverband des deutschen Baugewerbes zum Teil er-
heblich nach unten. Von einer ,Atempause”“ war allgemein die Re-
de. Mit diversen Marketingaktivitaten, Vertriebsschulungen und der
Neueinstellung weiterer Fachspezialisten konnten die Fachbereiche

im Jahresverlauf dem allgemeinen Markttrend entgegenwirken.

Fur 2014 gehen die Geschéaftsbereiche von einem Umsatzwachs-
tum im mittleren einstelligen bzw. niedrigen zweistelligen Prozent-
bereich aus. Hier werden sich unter anderem die Kooperation mit
der eumacop eG auch in der Zentralregulierung sowie weitere Ver-
triebs- und Marketingkonzepte als auch die Diversifikation im Be-

reich Betriebseinrichtungen positiv niederschlagen.

Fachbereiche Handwerkzeuge/Prazisionswerkzeuge
Im Fachbereich Handwerkzeuge konnte ein deutlich starkeres
zweites Halbjahr 2013 die geringere Bautétigkeit im Winter zuvor
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nicht ausgleichen. Somit gingen die Erlése um 12,1 Prozent auf
236,5 Millionen Euro zurtick. Auch im Fachbereich Prazisionswerk-
zeuge konnte die positive Stimmung der Weltleitmesse EMO im
September das zuriickhaltende Jahresergebnis nicht mehr beein-
flussen, weswegen der Fachbereich mit 123 Millionen Euro (minus

6,2 Prozent) abschloss.

Fachbereiche Baugerate, Betriebseinrichtungen, Schweil3-
technik, Elektro- und Druckluftwerkzeuge

Die Fachbereiche Baugeréte, Betriebseinrichtungen, Schweil3tech-
nik, Elektro- und Druckluftwerkzeuge hangen stark von der allge-
meinen Baukonjunktur ab. Diese wiederum wurde durch den lan-
gen und kalten Winter 2013 stark in Mitleidenschaft gezogen. Ne-
ben der Trennung von der Zeus wirkte sich dies auf die Umsatz-
entwicklung aus. So verringerte sich der Umsatz 2013 in diesen
Fachbereichen um minus 13,1 Prozent gegeniiber dem Vorjahr auf
785 Millionen Euro.

Das vergangene Jahr war fur die Fachbereiche Baugerate, Be-
triebseinrichtungen, SchweilRtechnik, Elektro- und Druckluftwerk-
zeuge durch eine deutliche Professionalisierung des Projektge-
schafts gekennzeichnet, verbunden mit einer Diversifizierung. So
soll der Fachbereich Betriebseinrichtungen um die Geschaftsfelder
Verpackungsmaterial und Buromaterial erweitert werden. Die kon-
zeptionellen Vorarbeiten hierfur befinden sich in einem fortgeschrit-

tenen Stadium.

Im Fachbereich Betriebseinrichtungen bedeuten Umsatzerlése von
202,7 Millionen Euro ein Minus von 11,3 Prozent. Das vergangene
Jahr war von umfangreichen Katalogarbeiten und der Weiterent-
wicklung der Planungssoftware pCon Planner gepragt, fur die eine
Reihe aktiver Mitglieder gewonnen werden konnte. Der Fachbe-
reich Schweil3technik verzeichnete gegentber dem Vorjahr nur ein
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leichtes Minus von 2,3 Prozent auf 40,8 Millionen Euro. Elektro-
und Druckluftwerkzeuge setzten mit 415,6 Millionen Euro 16,7 Pro-
zent weniger um als 2012. Relativ gut liefen immer noch die Akku-
Technologie und die Messtechnik — allerdings auf einem niedrige-
ren Niveau. Im Juli soll zum ersten Mal ein eigener Elektrowerk-
zeuge-Katalog Polen im Umfang von etwa 80 Seiten herausge-
bracht werden. Im Fachbereich Baugerate blieb der Umsatz von
125,9 Millionen Euro wegen der schwierigen Situation am Bau um
5,9 Prozent hinter dem Vorjahr. Jedoch ist bereits 2014 wieder mit

einer hoheren Auslastung der Bauunternehmen zu rechnen.

Differenzierte Ergebnisse — Geschéaftsbereiche Bau- und Mo-
belbeschlage, Sicherheitstechnik, Bauelemente, Befestigungs-
technik, Arbeitsschutz/Technischer Handel, Werkstattmaterial

Im E/D/E Geschéftsbereich Bau sowie Technischer Handel hat das
Umsatzergebnis 2013 mit 1,65 Milliarden Euro im Vergleich zum
Vorjahr um 5,5 Prozent leicht nachgegeben. Allerdings mussten die
Industrie orientierten Bereiche Arbeitsschutz und Technischer Han-
del mit 532 Millionen Euro (minus 1,4 Prozent) nur einen leichten
Ruckgang hinnehmen. Dagegen verzeichneten die baurelevanten
Produktbereiche mit einem Minus von 7,3 Prozent auf 1,2 Milliar-
den Euro einen deutlicheren Riuckgang. Der zunehmenden Spe-
zialisierung in den Bereichen Arbeitsschutz/Technischer Handel
und im Bau hat das E/D/E 2013 Rechnung getragen, indem zwei
getrennte Geschaftsbereiche gebildet wurden. Seit dem 1. Januar
2013 gibt es im E/D/E den eigenstandigen Geschaftsbereich

,Technischer Handel".

Industrienaher Bereich Arbeitsschutz mit Top-Ergebnis
Die industrienahen Bereiche Technischer Handel und Arbeitsschutz
konnten das extrem hohe Niveau der vergangenen beiden Jahre
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beinahe bestatigen bzw. sogar ausbauen. Arbeitsschutz hat den
herausragenden Umsatz des Vorjahres mit 336 Millionen Euro
2013 (plus 1,1 Prozent) sogar noch einmal Ubertreffen konnen. Der
Fachbereich Technischer Handel kam mit 196 Millionen Euro (mi-
nus 5,4 Prozent) im Berichtszeitraum nicht ganz an das sehr gute
Ergebnis des Vorjahres heran. Das Ziel des neuen E/D/E Ge-
schéaftsbereichs — weitere Spezialisierung in der Verbundgruppe,
um Mitgliedsunternehmen eine noch intensivere fachliche Unter-

stlitzung zu bieten — konnte bereits im ersten Jahr erreicht werden.

Baurelevante Produktbereiche im Minus

Der Fachbereich Beschlage und Sicherheitstechnik verbuchte 2013
einen Umsatz von 775 Millionen Euro. Das waren 6,2 Prozent we-
niger als im Jahr zuvor. Ein Rickgang war eingeplant gewesen,
jedoch fiel das Minus hoher aus als erwartet. Verantwortlich dafir
war unter anderem der lang anhaltende und kalte Winter, der die
Baubranche bis ins Frihjahr bremste. In den folgenden Monaten
konnte das verarbeitende Handwerk die vollen Auftragsbiicher
nicht komplett abarbeiten, weil nicht geniigend Fachkréfte zur Ver-
fugung standen. 2013 wurde der Aufbau des Services Datenma-
nagement flr Baubeschlage planmaRig begonnen und erste Daten
eingepflegt. Dafur hat E/D/E erheblich in Mitarbeiter und Technolo-
gie investiert. Nach Beschldgen folgen die Fachbereiche Arbeits-

schutz, Technischer Handel und Werkzeuge.

Der Fachbereich Bauelemente verbuchte 2013 einen Umsatz von
219 Millionen Euro und verfehlte damit das Vorjahresniveau um 5,5
Prozent. Aufgrund ihrer Ausrichtung konnten die E/D/E Mitglieder
am Marktwachstum im Bereich Wohnraumturen far das Woh-
nungsbaugeschéft nicht teilhaben. Um das zu andern, wurde 2013
eine Neuausrichtung des Fachkreises PRO.ELEMENT in vier Leis-
tungsgruppen (Ausstellungsgeschéft, Objektgeschaft, Industrie-
Tore, Sonnenschutz und Fassade) erarbeitet. Die Umsetzung er-
folgt 2014.
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26 Prozent Umsatzzuwachs in Europa

Neben dem wichtigen Heimatmarkt Deutschland rickt der europai-
sche Markt wie geplant weiter in den Fokus des E/D/E. Auch 2013
verzeichnete die EDE International AG einen Wachstumsschub. Mit
798 Millionen Euro Ubertraf der Umsatz das im Vorjahr erreichte
Niveau noch einmal um 26 Prozent. ,An unserem strategischen
Ziel, in Europa bis 2016 eine Milliarde Euro Umsatz zu erreichen,
halten wir fest. Der Aufwartstrend ist intakt und die Vorleistungen
fur weiteres Wachstum der Tochtergesellschaften und Kooperati-
onspartner wurden erbracht®, sagt Dr. Trautwein. Die Steigerung
resultierte vor allem aus der starken Expansion von VGH Internati-
onal, einem der wichtigsten internationalen Kooperationspartner
des E/D/E in der Haustechnik. Das wichtige Inlandsgeschéft des
E/D/E kam 2013 in einem nach wie vor umkampften Markt auf ei-

nen Anteil von 4,4 Milliarden Euro (minus 6,1 Prozent).

Die 2012 neu gegrundeten européischen Tochtergesellschaften
DELCREDIT France und DELCREDIT Espafia bewahrten sich in
ihrem ersten Geschéftsjahr und unterstrichen die Durchschlagskraft
der Strategie von EDE International. Gerade in Stdeuropa konnten
sich E/D/E Mitglieder von der schwierigen Marktlage vielfach positiv
abkoppeln. Fur einen weiteren Schub werden dabei insbesondere
die vereinbarte Kooperation mit dem spanischen PVH Verband
ASIDE, eine vertiefte Kooperation mit dem bedeutenden spani-
schen Kooperationspartner CECOFERSA und die intensivierte Zu-
sammenarbeit mit dem franzdsischen Verband Groupe SOCODA

sorgen.

Kraftig aufwarts ging es 2013 in Osteuropa. Polen (plus 27 Prozent)
und Ungarn (plus 13 Prozent) verzeichneten ein deutliches Um-
satzplus. Die Entwicklung in den traditionellen Schwerpunktlandern
Niederlande, Belgien, Osterreich und Schweiz verlief unterschied-
lich. Das Geschéft in den Niederlanden (minus 0,3 Prozent) litt un-
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ter der erneut schwachen Konjunktur in der Bauwirtschaft, die seit
2008 Minusraten aufweist. Belgien erreichte insgesamt ein Plus
von 4,4 Prozent. Die schweizerische Tochtergesellschaft ZEDEV
legte um 16,5 Prozent zu, und auch in Osterreich zog das Geschaft

kraftig (plus zehn Prozent) an.

ETRIS BANK hat Zentralregulierung tilbernommen

Seit Beginn des Jahres 2013 hat die ETRIS BANK als Spezialinsti-
tut fir Zentralregulierung, Zahlungsverkehr und Handelsfinanzie-
rung die Zentralregulierung und das Delkredere vollstandig vom
E/D/E Gbernommen. Gemeinsam mit dem E/D/E bildet sie einen
stabilen Haftungsverbund und stellt das verbindende Element zwi-
schen den Mitgliedern und den Vertragslieferanten des E/D/E dar.
Zugleich wurden 2013 die Voraussetzungen geschaffen, um bald
auch weitere Finanzdienstleistungen fir Mitglieder des E/D/E, Lie-
feranten und spater moglicherweise auch andere Verbundgruppen
zu Ubernehmen. Zudem sollen die Beratungsaktivitaten ausgebaut
werden, etwa mit Blick auf die Serviceangebote Rating und Be-

triebsvergleich.

EURO-DIY

Die EURO-DIY als neuformierte Einzelhandelstochter des E/D/E
und der EK/servicegroup ist planméaRig am 1. Januar 2013 gestar-
tet. Die EURO-DIY ist als Einzelhandelsgesellschaft der E/D/E
Gruppe die Service- und Beschaffungszentrale fur die Einzelhan-
delsmitglieder. Sie erwirtschafteten an ihren Systemstandorten
einen Jahresumsatz von tber 500 Millionen Euro. Das Unterneh-
men betreut rund 500 Fachgeschafte und Fachmarkte in Deutsch-
land. Angebotene Leistungen wie das Warengruppen-

Management, das Bereitstellen von Listungen, Stammdaten, Sorti-
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mentsbausteinen oder Werbebeilagen, die Ladenplanung und die
Vertriebsbetreuung der Mitglieder haben sich im Echteinsatz be-
wabhrt. Intensiv wurde an den Sortimentsbausteinen gearbeitet und

die Fachhandelsorientierung vorangetrieben.

Auf dem Gebiet der Warenbeschaffung will die EURO-DIY zukunf-
tig mit der HELLWEG Die Profi-Bauméarkte GmbH & Co. KG eng
zusammenarbeiten. Dazu grinden die Unternehmen die neue
DlYpartner GmbH. Das Vorhaben steht unter dem Vorbehalt der
Prifung durch das Bundeskartellamt. EURO-DIY und HELLWEG
setzen in der Marktbearbeitung auf eine qualitats- und serviceorien-
tierte Unternehmensstrategie. Die gemeinsame Einkaufsgesell-
schaft soll Synergien durch die Blndelung des Einkaufsvolumens

und die Ausnutzung logistischer Vorteile erzielen.

Mitglieder-Entwicklung — 17 neue FachgrofZhandler

2013 ist es erneut gelungen, bedeutende Fachgrof3handler fir das
E/D/E zu gewinnen. So haben sich national zehn und international
sieben Unternehmen mit einem Umsatzvolumen von rund 25 Milli-
onen Euro dem E/D/E angeschlossen. Die Gesamtzahl der PVH-
Mitglieder lag Ende 2013 bei 999 Unternehmen.

Die Zahl der Einzelhandelsmitglieder sank um 32 auf 322 Unter-
nehmen. Hauptgrund fir den Rickgang waren Finanzprobleme, die
Beendigung der Zusammenarbeit mit der Zeus und Unternehmens-

verkaufe der Mitglieder.

Personaloffensive erfolgreich abgeschlossen

Zum 31. Dezember 2013 beschaftigte das E/D/E 895 Mitarbeiterin-
nen und Mitarbeiter, 28 mehr als 2012. Erneut wurden 20 neue
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Auszubildende eingestellt. Damit absolvierten im Jahresverlauf ins-
gesamt 59 junge Menschen im E/D/E eine berufliche Erstausbil-
dung, uberwiegend im Bereich Grof3- und Auf3enhandel. Die Aus-
sichten flr die Berufsstarter sind gut. RegelmaRige Auszeichnun-
gen durch die IHK belegen die hohe Qualitat der Ausbildung. E/D/E
ist bemdiht, die Auszubildenden zu Ubernehmen. Auch deshalb
strebten 2013 erneut sehr viel mehr Schulabgéanger einen Berufs-
start beim E/D/E an als Ausbildungsplatze zur Verfigung standen.

Es gab mehr als 700 Bewerbungen.

CHALLENGE 2020: Strategische Ziele neu formuliert

Im Rahmen der neuen Unternehmensstrategie CHALLENGE 2020
hat sich E/D/E eine Vision und klare Ziele bis 2020 gegeben. Das
neue Strategieprogramm, das zahlreiche Kernprojekte und erhebli-
che Investitionen umfasst, schlie3t nahtlos an die CHALLENGE
2012 an. Bis 2020 ist geplant, den Umsatz auf zehn Milliarden Euro
auszubauen und damit fast zu verdoppeln. In Deutschland sollen
dann 7,8 Milliarden Euro erreicht sein, in Europa 2,2 Milliarden Eu-
ro. ,Das ist ein gewohnt ehrgeiziges Ziel. Doch wenn wir die defi-
nierten Felder erfolgreich erschliel3en, die Vorhaben der CHAL-
LENGE 2020 umsetzen und somit die Wettbewerbsfahigkeit unse-
rer Mitglieder starken, werden wir unser Ziel auch gemeinsam er-
reichen®, sagt Dr. Trautwein. E/D/E wird mit neuen Projekten und
vielfaltigen Aktivitdten seine Marktanteile in Deutschland und Euro-
pa weiter ausbauen. Die mit der CHALLENGE 2020 verbundenen

strategisch-operativen Ziele hat E/D/E klar formuliert. Dazu z&hlen:

* Verknipfung regionaler Starken des PVH mit Mdglichkeiten
des Online-Handels (ePVH)

* Datenmanagement, elektronisches Data-Center (eDC)

* Verdoppelung der Lagerkapazitat auf 150.000 Artikel

* Ausbau der ETRIS BANK Aktivitaten
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e 22 Prozent Umsatzanteil in Europa
* Aus- und Weiterbildung mit WUPPER AKADEMIE

* Vernetzung und Verbundkommunikation

Ausblick 2014: Optimismus ist angesagt

,Die Aussichten fur das laufende Geschaftsjahr sind optimistischer
als die fur das abgelaufene, in dem wir den Boden aufbereitet und
die Saat fur die Ernten der nachsten Jahre ausgebracht haben®,
sagt Dr. Andreas Trautwein. Der deutsche Markt zeige sich in einer
stabilen Verfassung, mit niedrigen Zinsen, einer guten Lage auf
dem Arbeitsmarkt, moderaten Inflationserwartungen und besseren
Aussichten fur Handwerk und Industrie. Auch die Entwicklung in
den verschiedenen européischen Markten sei positiver als in den
vergangenen Jahren. ,Insgesamt planen wir fur das Jahr 2014 mit
einem Umsatzanstieg auf 5,5 Milliarden Euro, was einem Plus von
6,9 Prozent entspricht.” Die ersten Wochen des Jahres 2014 verlie-
fen positiv und uber Plan. Der Umsatzzuwachs im Januar betragt

rund 30 Millionen Euro, bzw. 7,3 Prozent.

Bilder zum E/D/E befinden sich auf dem Presse-Stick und kénnen

im Pressebereich auf www.ede.de heruntergeladen werden.
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E/D/E

Das E/D/E (Einkaufsbiro Deutscher Eisenhandler GmbH) ist Europas gréf3ter Ein-
kaufs- und Marketingverbund mit 999 angeschlossenen mittelstdndischen Handels-
unternehmen im Bereich des Produktionsverbindungshandels und 322 weiteren
Einzelhéandlern. Diese Unternehmen handeln mit Werkzeugen, Maschinen und Be-
triebseinrichtungen, Baubeschlagen und Bauelementen, Sanitar und Heizung, Stahl
und Befestigungstechnik, Schweil3-, Sicherheits- und Industrietechnik sowie Ar-
beitsschutzprodukten. Die Mehrzahl dieser Mitgliedsunternehmen beliefert vorwie-
gend gewerbliche Abnehmer aus der Industrie, dem Handwerk und den Kommunen.
Zur E/D/E Gruppe gehdren weiterhin die Tochterunternehmen ETRIS Bank GmbH,
EDE International AG, ZEDEV AG sowie DELCREDIT Espafia S.A. und DELCREDIT
France S.A.S. und die EURO-DIY GmbH & Co. KG.

Im Internet: www.ede.de

Ansprechpartner

Wolfgang Pott

Leiter Unternehmenskommunikation
Telefon: +49 202/6096-865

E-Mail: Wolfgang.Pott@ede.de
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